


 A qui s’adresse VEC ?

       Comprendre la rentabilité du domaine ciblé

       Combien coûte la bouteille à produire ? A vendre ?

       Quelles améliorations mettre en place en priorité

A l’acquéreur

       Connaître les coûts de revient

       Comparer ces coûts à l’échelle locale

       Faire un bilan avant une phase de développement
 

Au dirigeant
en place

       Justifier le prix du domaine

       Anticiper sur une négociation

       Identifier les améliorations à mettre en place et les proposer au vendeur

Au vendeur
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Quelle prestation ?

question
économique

caractéristiques
techniques du domaine

stratégie commerciale du
domaine

réponse
économique

vin économie

Diagnostic

puis

3 demi-journées/an pendant 5 ans ans

Suivi

Accompagnement économique du domaine viticole
avec compréhension des éléments techniques
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Les diagnostics de VEC

ECO RENTA COÛTS
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Diagnostic ECO

ECO

Comprendre économiquement
comment le domaine est analysé

par un partenaire technique
 le passage de la Production à la Valeur Ajoutée

par un banquier
le passage de la Production à l’EBE

Comprendre pourquoi le domaine est
rentable mais n’a pas de liquidités

EBE et ELE

Evaluer la rentabilité des capitaux des
associés

en haut de bilan

en compte courant
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Diagnostic ECO

ECO
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Diagnostic ECO

ECO
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Diagnostic RENTA

RENTA

Différencier les 3 grands facteurs de production

Matières premières

Travail

Capital

Un produit est mis en avant

mesurer la rentabilité de ce produit

Se comparer à l’échelle locale

Chiffrer la différence entre les coûts de revient et
les prix moyens de vente

car la rentabilité d’activité est là
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Diagnostic RENTA

RENTA
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Diagnostic RENTA

RENTA
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Diagnostic COÛTS

COÛTS

Avoir des clés de décisions
 

vendange manuelle ou vendange machine ?

Le coût à la vigne est anormalement élevé. Pourquoi ?

Est-ce le foncier ou les travaux en vert ?

Dans le coût du produit fini

quel est le coût du contenu ? le coût du contenant ?
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Diagnostic COÛTS

COÛTS
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Diagnostic COÛTS

COÛTS
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Qui suis-je ? Un double profil

 Expert de la vision économique du domaine viticole

 Maîtrisant les forces et les faiblesses à la vigne et à la cave

 
 EXPERTISE ECONOMIQUE

14 ans d’expérience
chez BNP Paribas

 
 INGÉNIEUR AGRO / ŒNOLOGUE

8 vinifications
en France et à l’étranger
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Vin
8 vinifications

Economie
14 ans chez BNP Paribas

dont

2000

2002
à

2006

2001

Chablis
110 ha
Cépage: chardonnay
Suivi des partenariats avec les domaines

Chili
130 ha
Cépages: sauvignon, carmenère, merlot
Suivi des maturités

Nimes
300 ha en propriété des coopérateurs
Cépages: viognier, syrah, grenache
Sélection au vignoble et traçabilité des vins

3 postes commerciaux

Chargé d’affaires agriculture
90 clients de 100.000 à 1,5 M€ de CA
Céréaliers, éleveurs, domaines viticoles
Financement de matériel - crédit court terme

 

2006
à

2009

2009
à

2014

Conseil en gestion privée
110 clients
Dirigeants d’entreprise, cadres dirigeants
Equilibre patrimonial - fiscalité - private equity

 

2014
à

2020

Chargé d’affaires entreprises
90 clients
Entreprises de 750.000 à 10 M€ de CA
Accompagnement au développement:
croissance d’activité - croissance externe
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